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Ercros refinancia 
deuda por 102 
millones y vuelve 
a los beneficios P4

Antoni Zabalza, presidente. 

Entrevista Francisco Belil, vicepresidente de la Fundación Bertelsmann

BOLSA DE BARCELONA

BCN Mid-50
   15.384,42      -123,48          -0,80%

BCN Global-100

��

            871,91          -9,12            -1,04% �

Siga todos los contenidos de 
Expansión 
CATALUNYA 

en twitter.com/exp_catalunya

La sociedad mexicana Desarrolladora Rio Paraná entra en el accionariado de la red social para 
empresas, que en esta operación ha sido valorada en treinta millones de euros. 

Nueva operación corporativa 
en el panorama tecnológico 
catalán. El 40% de la red so-
cial corporativa Zyncro ha si-
do adquirido por Desarrolla-
dora Río Paraná, una sociedad 
de varias familias mexicanas 
del sector inmobiliario. La 
tecnológica ha sido valorada 
en 30 millones de euros y aho-
ra centrará su actividad en el 
mercado latinoamericano. El 
resto de accionistas, entre los 
que están Active, Cabiedes & 
Partners, CaixaBank y 
Nordhold, siguen en el accio-
nariado aunque han reducido 
su participación. También 
continúa como accionista 
Lluís Font, cofundador y con-
sejero delegado, que ha deja-
do el día a día de la firma. P3

El grupo tecnológico de Dídac 
Lee vende el 40% de Zyncro

Dídac Lee, presidente de Grupo Inspirit y cofundador de Zyncro. / E.R. 

Han reducido  
su participación  
los otros socios: 
CaixaBank, Active, 
Nordhold y Cabiedes

La tecnológica, 
creada hace seis 
años, ha sido 
valorada en 30 
millones de euros

Intersport entrará en Marruecos de la mano del atleta 
olímpico Hicham El Guerrouj. La filial española de la 
central de compras de material deportivo asumirá el 
reto de expandir la marca en el país del Norte de 
África, con cuatro tiendas en el medio plazo. P5

Intersport se alía con El Guerrouj

Transporte Una directiva de Indra será la primera presidenta de SOC Mobilitat P4

 

Fomento convoca elecciones 
para el 4 de diciembre
La Junta Directiva de Fo-
mento del Trabajo convocó 
ayer elecciones para el pró-
ximo 4 de diciembre, a las 

que sólo ha confirmado que 
se presentará el actual presi-
dente, Joaquín Gay de Mon-
tellá. Si Antoni Abad no da el 

paso –algo que parece im-
probable– no será necesario 
pasar por las urnas en la 
principal patronal. P6

 E
le

na
 R

am
ón

Pedro Leg entra  
en el consejo de 
Suma Capital 
Growth Fund P3

Barcelona aporta  
30 millones  
para ampliar el  
Hospital del Mar P7

Tradebe se refuerza 
en Reino Unido con 
la compra de dos 
empresas P4

Josep Creixell, presidente. 

� El exdirectivo de Bayer apuesta por la FP dual  P8

“El dinero no lo es todo; hay  
que sacar jugo con lo existente”
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La CUP abre a la sociedad la 
comisión sobre fraude fiscal
PIDE UNA WEB ESPECÍFICA PARA SEGUIRLA/ El partido antisistema acelera los trámites 
para que el grupo de trabajo convoque las comparecencias antes de final de año.

M.M.A. Barcelona 
“Radiografiar y cartografiar” 
la corrupción en Catalunya. 
Es el propósito con el que Da-
vid Fernández, diputado de la 
CUP, asumió ayer la presi-
dencia de la comisión del Par-
lament sobre el fraude fiscal y 
la corrupción política, que 
también pidió una web espe-
cífica que permita su segui-
miento por parte de los ciuda-
danos. Este grupo de trabajo, 
creado a raiz de la confesión 
del expresident Jordi Pujol de 
que había ocultado dinero en 
Andorra, espera aprobar su 
plan de trabajo el próximo 17 
de noviembre. 

ICV-EUiA solicitará la com-
parecencia de los expresiden-
tes del Gobierno Felipe Gon-
zález y José María Aznar, pa-
ra que aclaren si conocían la 
existencia del patrimonio de 
los Pujol en el extranjero y 
“no las sacaron a la luz hasta 

David Fernández, diputado de la CUP que presidirá la comisión.

que les interesó”. También 
pedirán la comparecencia del 
president de la Generalitat, 
Artur Mas. 

Fernández anunció que 
tendrá una “dedicación casi 
exclusiva” a esta comisión, en 
la que se analizarán “las diver-

sas modalidades de fraude, 
evasión y elusión fiscal, y las 
prácticas de corrupción en 
contextos de contratación y 
concertación público-priva-
da”. También tratará de “es-
clarecer las responsabilidades 
políticas e institucionales de 
las últimas décadas”. 

Caso Spanair 
El Parlament también aprobó 
ayer la constitución de la co-
misión de investigación sobre 
Spanair, en la que se invirtie-
ron 200 millones de euros de 
fondos públicos sin que ello 
sirviera para evitar su quiebra 
en 2012. Matías Alonso, dipu-
tado de Ciudadanos y presi-
dente de la comisión, confió 
en que los trabajos puedan es-
tar listos antes del próximo 
verano. Antes podría llegar la 
sentencia sobre si el consejo 
de la aerolínea fue culpable 
del concurso de acreedores.

ICV-EUiA pide que 
Felipe González y 
José María Aznar 
aclaren si conocían 
la fortuna de Pujol

Barcelona ayudará a 
financiar las obras del 
Hospital del Mar
H.Bernal. Barcelona 
El alcalde de Barcelona, Xa-
vier Trias, y el presidente de 
la Generalitat, Artur Mas, fir-
maron ayer los convenios con 
el Consorci Mar Parc de Salut 
(CMPS) para aportar los fon-
dos necesarios para  reanudar 
las obras del Hospital del 
Mar. 

 Con el objetivo de retomar 
las obras de ampliación y re-
modelación de infraestructu-
ras, paradas en 2010 por falta 
de financiación, las dos insti-
tuciones acordaron ayer una 
aportación de 72 millones de 
euros, 42 millones de los cua-
les proceden de la Generalitat 
y los 30 millones restantes del 
Ayuntamiento.   

El proyecto contempla un 
nuevo edificio de 15.000 me-
tros cuadrados, que acogerá 
los servicios de urgencias, un 
nuevo servicio de radiotera-
pia y espacios destinados a 
enfermos en régimen de am-
bulatorio. La finalización de 
las obras supondrá una mejo-
ra en la atención sanitaria que 

el centro presta a los 300.000 
ciudadanos de Ciutat Vella y 
Sant Martí. Además, el centro 
desempeña un papel decisivo 
en la ciudad, en los campos de 
la docencia y la investigación 
científica.   

Deuda 
La Generalitat también se 
comprometió a asegurar la 
sostenibilidad financiera del 
proyecto, aportando los 66 
millones necesarios para can-
celar la deuda histórica gene-
rada por el centro sanitario 
entre 2008 y 2011.  Parte de 
este importe –30 millones de 
euros– se canalizará a través 
del Servei Català de la Salut 
(CatSalut).  

 “Con colaboración institu-
cional se resuelven los proble-
mas”, señaló ayer el president 
Artur Mas. Por su parte, el al-
calde de Barcelona, Xavier 
Trias, destacó que “cuando la 
Generalitat tiene una situa-
ción adversa y tenemos un 
edificio por hacer, el Ayunta-
miento tiene que colaborar”. 
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ENTREVISTA

JOSEP CINCA,
CEO DE VESERKAL

Compromiso de calidad e
innovación son los valores
que caracterizan a Veser-
kal, compañía que desarrolla
maquinaria destinada a las
líneas de producción y enva-
sado de productos mayorita-
riamente alimentarios. Con
un crecimiento sostenido en
sus 20 años de trayectoria,
la prioridad de Veserkal es la
satisfacción de sus clientes
a los que presta un servicio
de proximidad, ayudándoles
a mejorar sus líneas de pro-
ducción, a obtener mayores
resultados y a aumentar su
productividad. Josep Cinca,
CEO de la compañía, nos ex-
plica como ésta se ha con-
vertido en referente en un
mercado en constate evolu-
ción.

VESERKAL, LÍDER EN MAQUINARIA PARA LÍNEAS DE PRODUCCIÓN Y ENVASADO DE PRODUCTOS

¿Cuáles son las principales líneas
de negocio de Veserkal? ¿Qué tipo
de soluciones desarrollan?
Nuestra principal área de trabajo
se centra en el desarrollo de ma-
quinaria específica destinada a la
automatización de las líneas de
producción y de envasado de pro-
ductos, mayoritariamente agro-
alimentarios. Lo cierto es que en
Veserkal hacemos todo lo posible
para ofrecer siempre las mejores
soluciones, aumentado la rentabili-
dad de los procesos productivos de
nuestros clientes.

Nuestro departamento de I+D+i lle-
va a cabo el diseño, la producción y
el desarrollo de la solución deman-
dada, logrando un control absoluto
de todas las fases de la cadena de

valor, ofreciendo las mejores solu-
ciones y aumentado la rentabilidad
de los procesos productivos de
nuestros clientes.

¿A qué sectores se dirigen?
Veserkal es una empresa que tie-
ne la capacidad de trabajar para
clientes muy diversos tanto a nivel
nacional como internacional. En la
actualidad, trabajamos con clientes
procedentes del sector cárnico, lác-
teo, hortofrutícola, logístico, paste-
lero, pescadero y textil, destacando
éste último por estar muy ligado a
los orígenes de nuestra empresa
hace ya más de 25 años. De hecho,
para nuestra empresa la diversidad
es un factor de enriquecimiento
que nos aporta grandes beneficios
y nos permite afrontar nuevos re-
tos.

¿Qué valor añadido aporta a sus
clientes?
Sin lugar a dudas un elemento cla-
ve de la empresa es nuestra me-
todología de trabajo, así como la
determinación con que afrontamos
cada nuevo proyecto. Por este mo-
tivo, trabajamos conjuntamente
con el cliente, estableciendo un

diálogo bidireccional que nos per-
mite conocer profundamente sus
necesidades y, al mismo tiempo,
implementar las correcciones que
se consideren oportunas en el pro-
ceso de creación. En consecuencia,
logramos optimizar su sistema de
producción y aumentar su produc-
tividad.

La satisfacción del cliente es un
elemento fundamental en la filo-
sofía de Veserkal…
Así es, lo cierto es que para nuestro
equipo de trabajo la satisfacción
del cliente es un elemento funda-
mental. Desde nuestros inicios,
hemos trabajado muy duro para
ofrecer siempre la mayor calidad
y seguridad a nuestros clientes.
Por este motivo, ofrecemos solu-
ciones adaptadas a sus procesos

de producción. Esta actitud nos ha
permitido tener como clientes a
varios fabricantes de maquinaria,
líderes internacionales en su sec-
tor, a quienes permitimos comple-
tar satisfactoriamente su línea de
producción.

¿Cuáles son sus retos de futuro?
Principalmente, nuestro gran reto
de futuro es consolidar la empresa
con un crecimiento estable y ase-
quible, ya que no creemos que una
simple estabilización del mercado
sea la opción más adecuada. Asi-
mismo, también queremos seguir
innovando y ofreciendo productos
de alta calidad.

www.veserkal.com

“Ofrecemos
soluciones
adaptadas a
los procesos de
producción de
nuestros clientes”

“EN EL DESARROLLO DE NUESTRAS SOLUCIONES
CONTROLAMOS TODAS LAS FASES DE LA CADENA DE VALOR”
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